Euromenedzser®

Mott6: A XXI. szazad igazi targyalastechnikai kihivasa, hogy a partnerre forditott
feltaro figyelmem segitségével gy fedezzem fel gdl vagyat,
hogy cégem szakmai hatterének harmonikus illesztéltal

kapcsolatunk szakmai baratsagga nemesedijen.

A sikeres Uzleti targyalasok modszertana

Tematika

1. A sikeres targyalas alapjai:
» Az eladasi technikak generacioi és amit@litasznosithatunk.
» A targyalas kommunikacios alapjai és modellje.
* Mely kommunikacios tenyék akadalyozhatnak és hogyan kezelhetjkiét?
2. A sikeres targyalas lélektani Iépcsi:
* Ami mar akkor eldlt, mikor még nem is talalkoztunk.
* Amit a legfontosabb kialakitani és apolni.

* Amit érdemes tudni, hogy megalapozzuk a sikert.

3. A sikeres targyalas kommunikacios fazisai:
» Atargyalasi fazisok és ahonnan tudom, hol tartok?
» Mikor alkotnak a taktika elemei a stratégiat?
* Amikor és ahogyan megegyezink.
4. A sikeres targyalas két oldala
* Miaz az érték, amit eladok?
* Miaz az érték, amit megveszek?
» Mitdl lesz ez a két érték egyezség targya?
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A tréning helyszine:Euromenedzser Tanacsado és Képzeési Kbozpont Otiawdti(Szeged,
Jozsef Attila sgt. 4. Il. emelet)

Jelentkezési hataridi: 2010. februar 11.
Fizetési hatarids: 2010. februar 19.
A tréning részvételi dija: 76.000 Ft+Afa/d/2 nap + ellatasi koltség 5000 Ft+Af&z nap

Szugyi Gyoérgy
vezeérigazgato
Euromenedzser Tanacsado és Képzési Kbzpont

Jelen oldal az Euromenedzser Tanacsadé és KépdeégoHt altal, tréningjeinek gyakorlatias tartalmde&ében kifejlesztett tematika, melynek
reprodukéalasara minden jogot fenntart maganakazgysak az Euromenedzser Tanacsado és Képzésikdrgmbeli engedélyével lehetséges.



